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Una web que no informa: 
vende

Cómo construimos la landing bilingüe de nuestra propia agencia - con 
captación de leads, IA y despliegue serverless - y cómo lo mismo puede 

trabajar para tu negocio.

Para Español, haga clic aquí → For English, click here →

Este documento está completo en español e inglés. Elige tu idioma.

remoterevenue.me · hola@remoterevenue.me · Carlos Farfan · Fundador
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REMOTE REVENUE remoterevenue.me · hola@remoterevenue.me

L A N D I N G  D E  C A P T A C I Ó N  B I L I N G Ü E  C O N  I A

La web que trabaja como tu mejor 
comercial, las 24 horas.

Una página que no solo cuenta lo que haces: capta al visitante, le responde con inteligencia artificial 
y deja el lead listo en tu base de datos. Este es el caso real de la web de nuestra propia agencia.

Esto es un producto mínimo viable (MVP), y se adapta a ti

Lo que ves aquí es la primera versión funcional: construida para validar rápido y empezar a captar desde 
el día uno. Cada bloque - diseño, idiomas, integraciones y la IA del chat - se puede ampliar o ajustar a tu 
caso. El alcance y las funcionalidades se definen por proyecto y van de acuerdo con tu presupuesto: no son 
ilimitadas, sino exactamente las que acordemos juntos.

Resumen ejecutivo

Construimos una landing bilingüe (español e inglés) para Remote Revenue con un objetivo claro: convertir 
visitas en oportunidades de venta sin trabajo manual. La página combina un diseño de alta fidelidad, una 
calculadora de ROI interactiva, un formulario que guarda cada lead y un asistente de IA que conversa con 
el visitante a cualquier hora. Todo corre sobre infraestructura serverless de coste casi nulo, y cada lead 
llega a tu correo ya enriquecido y puntuado por IA.

El reto

La mayoría de webs de empresa son folletos: explican qué hace el negocio y ahí termina todo. El visitante 
interesado tiene que buscar cómo contactar, escribir un correo y esperar. Se pierden oportunidades por 
fricción y por horario. El reto era construir una web que captara activamente - en dos idiomas y dos 
mercados (LATAM y EE.UU.) - respondiera al instante y dejara cada contacto ordenado para el equipo 
comercial, sin sumar coste de servidores ni de mantenimiento.

La solución, paso a paso

1

Captar la atención

Hero directo, copy claro y una sola 
llamada a la acción por sección.

2

Demostrar el valor

Calculadora de ROI y comparador: 
el visitante ve su propio ahorro.

3

Responder al instante

Chat con IA que atiende dudas 24/7 
en el idioma del visitante.
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4

Capturar el lead

Formulario validado que guarda el 
contacto en la base de datos.

5

Confirmar y avisar

Email de marca al cliente y 
notificación al equipo, automáticos.

6

Enriquecer con IA

En segundo plano, la IA investiga y 
puntúa cada lead recibido.

Cómo está construido

Una arquitectura serverless de cuatro capas: el navegador habla con funciones en la nube que solo se ejecutan 
cuando hace falta, y estas se apoyan en servicios especializados de datos, correo e IA.

VISITANTE / NAVEGADOR

Landing estática ES /  ·  EN /en/ Chat IA flotante

↓

HOSTING + CDN (NETLIFY)

Deploy desde GitHub Reglas y redirecciones Funciones serverless

↓

LÓGICA SERVERLESS (NODE)

lead.js: valida y guarda enrich: IA puntúa el lead chat.js: responde con IA

↓

DATOS Y SERVICIOS

Supabase (Postgres) Resend (emails) Gemini + Claude (IA)

Tecnologías utilizadas

Cada pieza está elegida para máxima fiabilidad y mínimo coste de operación.

Tecnología Rol Por qué la usamos

Netlify Hosting + funciones serverless
Despliegue automático desde GitHub; sin 
servidor propio que mantener.

HTML / CSS / JS vanilla Frontend
Sin framework ni build: carga casi instantánea 
y control total del diseño.

Supabase (Postgres) Base de datos de leads
Backend listo con permisos a nivel de fila 
(RLS): los datos quedan protegidos.

Resend Email transaccional
Correo de confirmación con tu marca al 
instante, más aviso al equipo.
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Tecnología Rol Por qué la usamos

Google Gemini Enriquecimiento y scoring
Investiga y puntúa cada lead en segundo 
plano, sin frenar la respuesta.

Anthropic Claude (Haiku) Chat IA del sitio
Conversa 24/7 en el idioma del visitante y 
captura el lead cuando hay interés.

GitHub Control de versiones + CI
Cada cambio se publica solo al hacer push; 
historial y reversión seguros.

GA4 + Consent Mode v2 Analítica con privacidad
No mide nada hasta que el visitante acepta 
cookies (cumple GDPR).

SEO técnico Visibilidad
Meta, Open Graph, JSON-LD y sitemap: 
indexable y atractivo al compartir.

i18n por URL Bilingüe ES / EN
Cada idioma con su URL propia, la mejor base 
para posicionar en dos mercados.

El producto en imágenes

Portada en español: mensaje directo, una sola llamada a la acción.
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La misma web en inglés (/en/): cada idioma tiene su propia URL indexable.

Calculadora de ROI interactiva: el visitante ve su propio ahorro al instante.
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Chat con IA: atiende y capta leads 24/7, en el idioma del visitante.
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Formulario que guarda el lead y dispara los correos automáticos.
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Diseño totalmente responsive en móvil.

Cómo se aplica a un negocio real

Imagina cualquier negocio de servicios - una clínica, una agencia, un estudio, un SaaS - que recibe visitas 
pero las convierte mal. Esta misma estructura le da una web que cualifica sola: el visitante interesado 
pregunta al chat a las 11 de la noche, recibe respuesta, deja sus datos y a la mañana siguiente el equipo 
encuentra el lead ya puntuado en su correo. Sin contratar a nadie para vigilar el formulario y sin pagar un 
servidor encendido todo el mes.

El impacto en tu negocio

Capta 24/7

La web vende mientras duermes: 
formulario y chat IA convierten 
visitas en leads a cualquier hora.

Cero fricción

El cliente recibe un correo de marca 
al instante; tu equipo recibe el lead 
ya puntuado por IA.

Sin coste de servidor

Hosting, datos y correo sobre planes 
gratuitos generosos; el gasto solo 
crece con tu éxito.

Una landing que solo informa es un folleto. Esta es un comercial que trabaja sin descanso: mide, responde y cualifica sin que 
nadie tenga que estar pendiente.

Qué incluye la entrega

▸ Diseño y textos a medida de tu marca: alta fidelidad, accesible y totalmente responsive.

▸ Web bilingüe ES / EN con SEO técnico listo para indexar en ambos mercados.

▸ Formulario funcional y chat con IA conectados a tu base de datos y tu correo.

▸ Despliegue en tus propias cuentas (Netlify / Supabase / Resend) y traspaso seguro de claves.

▸ Formación breve para que edites textos y leas tus leads sin depender de nadie.

▸ Mejoras y nuevas funciones opcionales, según tu presupuesto y prioridades.

¿Lo vemos funcionando con tu marca?

Te hacemos una demo en vivo y definimos el alcance que encaje con tu 
presupuesto.

hola@remoterevenue.me

Carlos Farfan · Fundador
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B I L I N G U A L  L E A D - C A P T U R E  L A N D I N G  W I T H  A I

The website that works like your best 
salesperson, 24/7.

A page that does not just describe what you do: it captures the visitor, answers with artificial 
intelligence and drops the lead, ready, into your database. This is the real case of our own agency's 
site.

This is a minimum viable product (MVP), and it adapts to you

What you see here is the first working version: built to validate fast and start capturing from day one. Every 
block - design, languages, integrations and the chat AI - can be extended or tuned to your case. Scope and 
features are defined per project and according to your budget: they are not unlimited, but exactly what we 
agree on together.

Executive summary

We built a bilingual landing (Spanish and English) for Remote Revenue with one clear goal: turn visits 
into sales opportunities with no manual work. The page combines high-fidelity design, an interactive ROI 
calculator, a form that stores every lead, and an AI assistant that talks to the visitor at any hour. Everything 
runs on near-zero-cost serverless infrastructure, and each lead arrives in your inbox already enriched and 
scored by AI.

The challenge

Most company websites are brochures: they explain what the business does and that is where it ends. An 
interested visitor has to figure out how to get in touch, write an email and wait. Opportunities are lost to 
friction and to time zones. The challenge was to build a site that actively captures - in two languages and 
two markets (LATAM and the US) - replies instantly, and leaves every contact organized for the sales team, 
without adding server or maintenance cost.

The solution, step by step

1

Grab attention

Direct hero, clear copy and a single 
call to action per section.

2

Prove the value

ROI calculator and comparator: the 
visitor sees their own savings.

3

Answer instantly

AI chat that handles questions 24/7 
in the visitor's language.
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4

Capture the lead

Validated form that stores the 
contact in the database.

5

Confirm and notify

Branded email to the client and a 
team alert, automatically.

6

Enrich with AI

In the background, AI researches 
and scores every lead received.

How it is built

A four-layer serverless architecture: the browser talks to cloud functions that only run when needed, and those 
rely on specialized services for data, email and AI.

VISITOR / BROWSER

Static landing ES /  ·  EN /en/ Floating AI chat

↓

HOSTING + CDN (NETLIFY)

Deploy from GitHub Rules and redirects Serverless functions

↓

SERVERLESS LOGIC (NODE)

lead.js: validate and save enrich: AI scores the lead chat.js: AI replies

↓

DATA AND SERVICES

Supabase (Postgres) Resend (emails) Gemini + Claude (AI)

Technologies used

Every piece is chosen for maximum reliability and minimum running cost.

Technology Role Why we use it

Netlify Hosting + serverless functions
Automatic deploy from GitHub; no server of 
your own to maintain.

Vanilla HTML / CSS / JS Frontend
No framework or build step: near-instant load 
and full design control.

Supabase (Postgres) Lead database
Ready-made backend with row-level security 
(RLS): data stays protected.

Resend Transactional email
Branded confirmation email to the client 
instantly, plus an alert to the team.
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Technology Role Why we use it

Google Gemini Lead enrichment and scoring
Researches and scores each lead in the 
background, without slowing the reply.

Anthropic Claude (Haiku) On-site AI chat
Talks 24/7 in the visitor's language and 
captures the lead when interest appears.

GitHub Version control + CI
Every change ships on push; safe history and 
rollback.

GA4 + Consent Mode v2 Privacy-first analytics
Measures nothing until the visitor accepts 
cookies (GDPR-compliant).

Technical SEO Visibility
Meta, Open Graph, JSON-LD and sitemap: 
indexable and great when shared.

URL-based i18n Bilingual ES / EN
Each language on its own URL, the best base 
to rank in two markets.

The product in pictures

Homepage in English (/en/): direct message, a single clear call to action.
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The same site in Spanish (/): each language has its own indexable URL.

Interactive ROI calculator: the visitor sees their own savings instantly.

Remote Revenue · Caso de estudio: Landing de captación 13



AI chat: it answers and captures leads 24/7, in the visitor's language.
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Contact form that stores the lead and triggers the automated emails.
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Fully responsive design on mobile.

How it applies to a real business

Picture any service business - a clinic, an agency, a studio, a SaaS - that gets traffic but converts it poorly. 
This same structure gives it a website that qualifies on its own: the interested visitor asks the chat at 11pm, 
gets an answer, leaves their details, and the next morning the team finds the lead already scored in their 
inbox. Without hiring anyone to watch the form and without paying for a server running all month.

The impact on your business

Captures 24/7

The site sells while you sleep: form 
and AI chat turn visits into leads at 
any hour.

Zero friction

The client gets a branded email 
instantly; your team gets the lead 
already scored by AI.

No server cost

Hosting, data and email on 
generous free tiers; spend only 
grows with your success.

A landing that only informs is a brochure. This one is a salesperson that never rests: it measures, replies and qualifies with 
no one having to watch over it.

What the delivery includes

▸ Design and copy tailored to your brand: high-fidelity, accessible and fully responsive.

▸ Bilingual ES / EN site with technical SEO ready to index in both markets.

▸ Working form and AI chat connected to your database and your email.

▸ Deployment on your own accounts (Netlify / Supabase / Resend) and secure key handover.

▸ Short training so you can edit copy and read your leads without depending on anyone.

▸ Optional improvements and new features, according to your budget and priorities.

Shall we see it working with your brand?

We run a live demo and define the scope that fits your budget.

hola@remoterevenue.me

Carlos Farfan · Founder

Remote Revenue · Caso de estudio: Landing de captación 17


